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Eine fundierte, erfolgreiche Verhandlung setzt die Kenntnis grundlegender psychologischer Mechanismen 

voraus. Dieses Modul behandelt die Grundlagen psychologischer Verhandlungsführung und gewährt Einblicke 

in die aktuelle Verhandlungsforschung. Hierfür werden die Theorien und Ergebnisse psychologischer 

Forschung in praktische Verhandlungswerkzeuge transformiert.  
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